1. Streszczenie

Przedmiotem biznesplanu jest przedstawienie działań niezbędnych do prowadzenia z sukcesem punktu kserograficznego w liceum ogólnokształcącym oraz uzyskanie pożyczki od Rady Rodziców na zakup kserokopiarek. Firma ma szansę odnieść sukces, ponieważ zapełnia niszę szkolnego rynku, gdzie największą grupę klientów będą uczniowie oraz nauczyciele. Kserowanie notatek, fragmentów książek czy magazynów jest niezbędne do tego, aby dobrze przygotować się do zajęć, klasówek czy egzaminów. Jest to powód, dla którego uczniowie będą stałymi klientami punktu. Nauczyciele również często powielają klasówki i testy, aby sprawnie przeprowadzić sprawdziany. Dodatkowym atutem, zwiększającym szansę na sukces, jest fakt, iż firma nie będzie ponosiła kosztów stałych związanych z wynajęciem lokalu oraz pensjami pracowników, ponieważ dyrekcja udostępniła uczniom pomieszczenie, a uczniowie będą pracować społecznie – zdobywając w zamian doświadczenie w prowadzeniu firmy.
2. Charakterystyka firmy

Firma „Kseruj z nami” będzie działała na zasadzie spółki jawnej. Siedzibą jej będzie sala 102 
w budynku Liceum Ogólnokształcącego w Rajgrodzie. Przedmiotem działalności będą na początek usługi ksero, w przyszłości również usługi graficzne, kolorowe wydruki komputerowe.
3. Analiza SWOT

Analiza kładzie nacisk na wnikliwą i realistyczną ocenę słabych i mocnych stron firmy, a także jej szans i zagrożeń. Pozwoli uniknąć nieprzyjemnych niespodzianek i umożliwi skorygowanie nieefektywnych działań.
	Mocne strony
	Słabe strony

	· Jedyny punkt ksero w szkole

· Niskie ceny, dzięki niskim kosztom prowadzenia działalności
	· Punkt będzie czynny w czasie przerw oraz 
15 minut przed i po lekcjach

· Na początku będzie tylko jedna maszyna kserograficzna

	Szanse
	Zagrożenia

	· Możliwości kadrowe sprzyjające poszerzeniu oferty firmy

· W okresach kończących semestry zwiększone zapotrzebowanie na usługi naszej firmy
	· Konkurencja w okolicach szkoły

· Kolejki przy punkcie ksero mogą denerwować klientów i być czynnikiem skłaniającym z usług konkurencji mimo wyższej ceny


4. Plan marketingowy

Firma będzie oferowała usługi ksero czarno – białe w formacie maksymalnie A3. Ceny będą kształtować się na następującym poziomie:

· kopia A4 – 0,10 zł

· kopia A3 – 0,20 zł.

Będą udzielane różne rabaty cenowe uzależnione od ilości kopii wykonywanych jednorazowo przez klienta.

Na początku działalności nad punktem ksero zostanie zawieszony banner, który będzie zarazem szyldem firmy, w szkole zostaną rozwieszone plakaty informujące o usługach i ich cenach. Ponadto w ciągu pierwszych dwóch miesięcy działalności przez radiowęzeł szkolny nadawane będą krótkie komunikaty reklamowe informujące o istnieniu punktu usługowego.
5. Plan zarządzania

Firma planuje w ciągu pierwszych 2 miesięcy funkcjonowania zwrócić wkłady wniesione przez uczniów, a w ciągu następnych 5 miesięcy oddać pożyczkę Radzie Rodziców. 

W drugim roku funkcjonowania firma poszerzy asortyment usług o wykonywanie drobnych grafik komputerowych oraz kolorowych wydruków komputerowych w małym formacie.

Motywacją dla osób pracujących w firmie będzie możliwość zdobycia doświadczenia, jak również dodatkowa celująca ocena z podstaw przedsiębiorczości.

Kontrolę nad funkcjonowaniem firmy będzie sprawował nauczyciel przedsiębiorczości, który 
w razie potrzeby będzie służył pomocą w organizacji pracy.
6. Plan finansowy

	Symulowane przychody miesięczne
	Symulowane koszty miesięczne

	24 000 kopii A4 * 0,10 zł = 2 400 zł

400 kopii A3 * 0,20 zł = 80zł

Suma: 2 480 zł
	24 000 kopii A4 * 0,045 zł = 1 080 zł

400 kopii A3 * 0,09 zł = 36 zł

Suma: 1 116 zł


Przychody przedsiębiorstw „Kseruj z nami”

Wkłady uczniów to: 10 osób po 30 zł = 300 zł

Pożyczka od Rady Rodziców = 2 500 zł

Prognozowane zyski:
	Miesiąc
	Przychody - koszty
	Zysk

	I miesiąc
	1364 zł – 300 zł wkłady uczniów – 500 zł pożyczki RR
	564 zł

	II miesiąc
	1364 zł –500 zł pożyczki RR
	864 zł

	III miesiąc
	1364 zł –500 zł pożyczki RR
	864 zł

	IV miesiąc
	1364 zł –500 zł pożyczki RR
	864 zł

	V miesiąc
	1364 zł –500 zł pożyczki RR
	864 zł

	VI miesiąc i pozostałe
	1364 zł –0
	1 364 zł


Plan finansowy

